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Martin Lessing wagte Existenzgriindung mit Weltladen

Vertrauen ist die Basis

Yon KAY MULLER

Martin Lessing (42) konnte
es auch einfacher haben.
SchlieBlich hat ihn keiner ge-
zwungen, seinen Job als Con-
troller in einem groBen Kolner
Warenhaus auflzugeben. Doch
Lessing  hatte andere Pline:
Vor last linl Jahren hing er die
sichere Festanstellung an den
Nagel, um sich in der Diissel-
dorfer Innenstadt mit cinem
eigenen Laden selbstsitandig zu
machen: el martin — das Fach-
geschill [iir Fairen Handel”.

Die Welt unter dkonomischen
Bedingungen ein bisschen gerech-
ter gestalten — so lautete das Ziel
des Existenzeriinders, als dic NEUE
RITDPOST 2005 zum ersten Mal
uber Lessings ungewdhnliche Ge-
schitlisidee berichiele. Der gelernle
Diplom-Kautmann wollte zeigen,
dass sich Waren aus dem Tairen
Handel in cinem modernen Fach-
peschill in bester Innenstadilage
sewinnbringend an den Kunden
bringen lassen. Und wer ihn heute
in seinem Geschift el martin® in
der Dusseldorler Nordsirale be-
sucht, trifft einen  rufriedenen
Kaulmann an, der gleichwoll ci-
nen steinigen Weg hinter sich hat:
LMeine Umsatze sind  konstant
wachsend, aber die Wachsiumsra-
ten sind kleiner, als ich gedachi
habe”, bilanziert Tessing. ,TIch
hotte, in diesem Jahr erstmals
schwarze Zahlen schreiben zu
kinnen.*

Lessings mutige Existenzgrimn-
dung zeigt zugleich excemplarisch,
wie sich der Taire ITandel in
Deutschland zunehmend aus der
Nische bewegl. Waren es in den
F0er Jahren zundchst vereinzelte
Kirchengemeinden  und  Drille-
welt-Akrivisten, dic sich dafiir ein-
geselzl haben, Kleinbauern in

Der Faire Handel steht fiir
faire Preise an die Produzen-
ten, langfristige Handelsbe-
ziechungen und soziale Ar-
beitsbedingungen.

Tim Gegeneug lir die garan-
ticrten Mindestpreise verptlich-
ten sich die Produzenlen, [ir
gute Arbeitsbedingungen zu sor-
ven, aul illegale Kinderarbeii zu
verzichten und  dkologische
Mindesistandards einzuhalien.
Die Partnerorganisationen nut-
zcn die Fairtrade-Pramicn auch,
urn soziale Projekte wie Schul-
stipendien oder Apomhceken Liir
die Tandbevilkerung zu ver-
wirklichen. Inewischen prolilic-
ren davon 800 Produzenten-Or-
ganisationen in Alrika, Asicn
und Lateinamerika.
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Martin Lessing in seinem Geschéaft in Diisseldorf. Foto: Miiller

Alrika, Asicn und Lawcinamerika
durch gerechtere Handelsstruktu-
ren zu unterstiitzen, sind dic Ver-
triebsstrukturen langst professio-
nalisicrt. Fair gehandelten Kaf-
l[ee kann man heule in jedem
Supermarkt kaufen. Auch dic
Kaisers-Tiliale, die sich schrdg ge-
geniiber von Lessings Laden befin-
del, verkaull Tair gehandelie Pro-
dukte. ,Dic tun mir aber nicht
weh”, sagl Lessing. Eher leidel sein
Gechéft unter der Konkurrenz be-
nachbarter Biomirkie, Dreshalb hat
Lessing sein Sortiment inzwischen

lhihlen verlolgl: ,Dic Zusammnen-
arbeit mit den Supermiédrkten hat
dic Idec des Fairen Handels iiber-
haupt erst in die Breite gebracht”,
sagt er, ,aber ich habe meine
Schwierigkeilen damil, wenn ein
Unternchmen wic Lidl das nur als
Tigigenhlatl nulzl, um sein Timage
zu schonen.” Das stetige Wachs-
tum des Tairen TTandels sei wwar
crireulich, berge aber auch Gefah-
ren, gpibl Tessing @0 bedenken:
LBeispiclsweise dann, wenn man
beim Tmport der Produkte irgend-
wann vermehrt aul grolie Planta-

um Textilien,
Kunsthandwerk
und Geschenkarti-
kel aus  fairem

«Supermérkte tun
mir nicht weh»

gen statt aul Klein-
bavern  zurlick-
greift, um dic gro-
Ise Nachfrage be-

Handel erweitert.

Tas gute Getithl, mit dem Fin-
kaul ciwas [ir Menschen in drme-
ren Tandern zu tun, 1dsst die Kun-
den lir solche Produkic auch et-
was tiefer in die Tasche greifen.
Dass sich der Umsatz von Fairlra-
de-Waren in Deutschland seit 2005
verdoppelt hat {2009 wurden Pro-
dukte im Wert von 267 Millionen
Euro gekautt), ist dabei vor allem
der Ausweitung der Verkaufsstel-
len zu verdanken., Neben weltla-
den und den konventionellen Su-
permarkten nehmen zunehmend
auch Discounler wie Penny oder
Lidl Produkte mit dem Fairtrade-
Siceel ins Angebol. Eine Enl-
wicklung, dic weltladen-Inha-
ber Lessing mit gemischien Ge-

[ricdigen su kon-
nen. Dann waren  die Kleinen
wicder dic Geknilfenen, und das
wire  gegen  die  eigentlichen
Grrundsitee des Fairen Handels.”

Die Glaubwiirdigkeit des Fair-
trade-Gedankens sl nun cinmal
die wichtigste Wahrung beim Han-
del mit Kallee und Kunsthand-
werk aus der Dritten Welt, ,,Die
Basis fiir mein Geschitr ist das
Vertrauen®, weill Martin Les-
sing. .Wenn das fehlt, kann ich
hier gleich zumachen.” Dach
der 1dealist mit der roten Schiirze
siehl nichl so aus, als oboer Lust
harte, noch cinmal an scinen alten
Schreituisch znriickzukehren, um
den Profit cines GroBunternch-
mens zu meliren,



